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Dersin Adi Girisimcilik 11

Ders Kodu TiS224 Ders Diizeyi Onlisans

AKTS Kredi 3 is Yikii 78 (Saat) Teori 2 Uygulama 1 Laboratuvar 0
Dersin Amaci Yeni ekonomi de en yiksek katma degeri yaratan unsurlar girisimcilik ve inovasyondur. Bu ders

girisimcilik ile ilgili 6grencilerde farkindalik yaratmak ve kariyerlerinde kullanacaklari uygulamalari
tanitmayi amaglamaktadir.

Ozet icerigi Girisimcilik ve is plani olugtirma ile ilgili teorik bilgilerin verilmesi, basarili is modellerinin incelenmesi, ig
plani hazirlanmasi ve sunumu.

Staj Durum Yok

Ogretim Yoéntemleri Anlatim (Takrir), Tartisma, Bireysel Calisma

Dersi Veren Ogretim Elemani(lari) Dr. Ogr. Uyesi Naciye TOK

Olgme ve Degerlendirme Araglari

Arac Adet Oran (%)
Ara Sinav (Vize) 1 40
Ddnem Sonu Sinavi (Final) 1 70

Ders Kitabi / Onerilen Kaynaklar
1 Ogretim elemani ders notlari

Hafta Haftalara Gore Ders Konulari

1 Teorik Girisimci, girisimcilik, girisimcilik ile ilgili temel kavramlar Girigsimci distince bigiminin temelleri,
Girisimci kisiligin sinanmasi

2 Teorik Girisimcilik siireci Is fikri gelistirme ve yaraticilik Yaratici sorun ¢ézme teknikleri inovasyon
Teorik is plani kavrami ve ig plani dgeleri (pazar arastirma) Birincil ve ikincil kaynaklar kullanilarak
pazarin arastiriimasi, musterilerin belirlenmesi, mevcut ve gelecekteki ihtiyaglari
4 Teorik is plani kavrami ve is plani égeleri (pazarlama plani) Pazarlama plani dahilinde pazarlama
karmasinin incelenmesi (Urin, fiyat, dagitim, tutundurma)
5 Teorik is plani kavrami ve ig plani 6geleri (yonetim plani) Yonetimin fonksiyonlari ele alinarak is planina
adaptasyonu Insan Kaynaklari Yonetimi
6 Teorik is plani kavrami ve is plani égeleri (finansal plan) Finansal kaynak bulma, yatirimin planlanmasi,
finansal tablolarin hazirlanmasi ve finansal ydnetim unsurlari Muhasebe (butce ve nakit akisi)
7 Teorik is plani kavrami ve is plani égeleri (finansal plan) Finansal kaynak bulma, yatinimin planlanmasi,
finansal tablolarin hazirlanmasi ve finansal ydnetim unsurlari Muhasebe (butce ve nakit akisi)
Teorik Arasinav
9 Teorik Sirket hedeflerini gelistirme
10 Teorik Sirket ici girisimcilik
11 Teorik AB Hibe Projeleri
12 Teorik AB Hibe Projeleri
13 Teorik AB Hibe Projesi Hazirlama Rehberi
14 Teorik Basgarili Girisimcilik Oykdileri
15 Teorik Genel Degerlendirme

Dersin Ogrenme, Ogretme ve Degerlendirme Etkinlikleri Gergevesinde is Yiikii Hesabi (Ortalama Saat)

Etkinlik Adet On Hazirhk Etkinlik Stresi Toplam g YUk
Kuramsal Ders 15 2 2 60
Ara Sinav 1 6 1 7
Donem Sonu Sinavi 1 10 1 11
Toplam Is Yiikii (Saat) 78
Yuvarla [Toplam s Yiiki (saat) / 25*] = AKTS Kredisi 3

*25 saatlik is ylikii 1 AKTS olarak kabul edilmektedir.
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Dersin Ogrenme Giktilari
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Girisimcilik ile ilgili temel kavramlari sayabilmek

Bir is fikrinin ne zaman degerli ve yenilikgi olacagini ayirt edebilmek

Bir is fikri ile ilgili finansal planlama yapabilmek

is kurma tekniklerini ve asamalarini kavrayabilme, is plani hazirlayabilme
Girisimcilikte karar alma stirecini ve ekonomik sonuglarini analiz edebilme

Program Ciktilari (Halkla lliskiler ve Tanitim Programi)
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Genel olarak lletisim, 6zel olarak Halkla iliskiler ve Tanitim alanina iliskin formasyona sahip olup, alanin tarihsel gelisim ve
degisim sureclerini 6grenerek kuramsal ve uygulamali yetkinlik gésterebilme.

iletisimin disiplinler arasi zenginligine dayanarak ilgili alanlara iliskin genel ve giincel sorunlari tespit etmek ve ¢dziim igin
yontem belirleyebilme.

Disiplinler arasi bilgi birikimini letisim ve Halkla iligkiler ve Tanitim alanina tasiyabilme ve bu gergevede sorunlari alanda
¢6zuimleyebilme.

Alaniyla ilgili etik ve hukuk kurallarini bilme, 6ziimseme ve uygulayabilme.
Alanda gecerli bir yabanci dili kullanarak alan bilgisini derinlestirme ve gerekli diger uluslar arasi paydaslarla iletisim kurabilme.
Alaninin gerektirdigi dizeyde bilgisayar yazilimi ile birlikte bilisim ve iletisim teknolojilerini kullanabilme.

Bir 6érgiitsel yapi igin Halkla iliskiler, reklam ve pazarlama programi kampanyalari ve siireglerine hakim olabilir ve
hazirlayabilirler.

Arastirma yontemlerine hakim olarak iletisim alaninda haber, reklam, vb. metinleri ¢ézimleyebilirler ve yaratici ve elestirel
metinler Uretebilirler.

Program ve Ogrenme Giktilari iligkisi 1:Cok Diisiik, 2:Diisiik, 3:Orta, 4:Yiiksek, 5:Cok Yiiksek

PC1
PC2
PC3
PC4
PC5
PC6
PC7
PC8

OC1 OC2 OC3 OC4 OC5

4 5 5 4

5 5 4 4 5
4 3 5 5 5
3 4 4 3 5
4 5 4 4 5
5 4 3 4 5
3 5 5 5 4
4 4 4 3 5
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