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ikna Edici Iletisim
HIT233 Ders Diizeyi Onlisans
is Yikii 76 (Saat) Teori 3 Uygulama 0 Laboratuvar 0

Ogrencilerin, ikna kavrami, iknanin reklam ve pazarlama iletigsimi unsurlari ile iligkisi, iknanin igleyigini
aciklayan kuramlar, ikna edici mesajlarin hazirlanmasi, bu mesajlarin gerek halkla iligkiler gerekse
reklam kampanyalarinda ve iletisim surecinde kullaniimasina yénelik bilgi sahibi olmalarini saglamaktir.

ikna edici iletisim, retorik, motivasyon vb. kavramlarin agiklanmasi. Pazarlama, halkla iligkiler, siyasal
iletisim, reklam, savunma vb. konularda ikna edici iletisimin nasil kullanildigini géstermek. ikna edici
iletisim slrecinin her bir asamasinda ikna icin dikkat edilmesi gereken hususlari agiklamak. Tarihi strecgte
ikna edici iletisim ve retorigin kullaniimasinin anlatiimasi.

Yok

Anlatim (Takrir), Tartisma, Ornek Olay

Dersi Veren Ogretim Elemani(lari)

Olgme ve Degerlendirme Araglar

Arac

Ara Sinav (Vize)

Dénem Sonu Sinavi (Final)

Adet Oran (%)
1 40
1 70

Ders Kitabi / Onerilen Kaynaklar
1 Yiksel, Ahmet Haluk, ikna Edici iletisim, Asa Kitabevi, 1994, Eskisehir
2  Aristoteles, Retorik, ¢cev.: Mehmet H. Dogan, Yapi Kredi Yayinlari, 2008,
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Haftalara Gore Ders Konulari

Teorik
Teorik
Teorik
Teorik
Teorik
Teorik

Teorik

ikna Kavrami

iknanin Psikolojik, Toplumsal ve Mantiksal Boyutlari
Glnumuzde ikna

iknanin boyutlari

ikna arastirmalarinda yaklasimlar

Motivasyon ve kitle psikolojisi

iknadaki icerik unsurlari

Ara Sinav (Vize) Ara sinav

Teorik
Teorik
Teorik
Teorik
Teorik
Teorik
Teorik

Dénem Sonu Sinavi

(Final)

ikna edici iletisimde kaynagin rolii

S06zlU ve sbzsiiz mesajlarla ikna

Modern medya ve ikna

Hedef analizi

ikna edici iletisimde duygu ve mantik kullanimi

ikna edici iletisimin halkla iliskiler ve reklamcilikta kullaniimasi
ikna edici iletisimin siyasal iletisim ve pazarlamada kullaniimasi

Doénem sonu final sinavi

Dersin Ogrenme, Ogretme ve Degerlendirme Etkinlikleri Gergevesinde is Yiikii Hesabi (Ortalama Saat)

Etkinlik

Kuramsal Ders

Ara Sinav

Dénem Sonu Sinavi

Adet On Hazirlik Etkinlik Stresi Toplam Is Yiki
3 12 3 45
1 14 1 15
1 15 1 16
Toplam ls Yiikii (Saat) 76
Yuvarla [Toplam s Yiiki (saat) / 25*] = AKTS Kredisi 3

*25 saatlik is yiikii 1 AKTS olarak kabul edilmektedir.

Aydin Adnan Menderes Universitesi E-Universite Otomasyonu (izerinden alinmistir. Rapor tarihi: 19.04.2024 1/2



Dersin Ogrenme Giktilari
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ikna kavramini ve iknanin psikolojik, toplumsal boyutlarini degerlendirir
iknaya yonelik iletigim kurmanin siireg ve tekniklerini bilir.
ikna edici iletisim siirecini; kaynak mesaj ve alici agisindan betimleyebilir.

Etkili iletisim kurabilmenin temel gereklerini agiklayabilecek. Mesaj diizenleme ilkelerini siralayabilir. Konugsma ve dinleme
becerilerini ifade edebilir

Sozsuz iletisimi ve iletisim kampanyalarini ikna perspektifinden agiklayabilir

Program Giktilari (Halkla lliskiler ve Tanitim Programi)
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Genel olarak iletisim, 6zel olarak Halkla iligkiler ve Tanitim alanina iliskin formasyona sahip olup, alanin tarihsel gelisim ve
degisim sureglerini 6grenerek kuramsal ve uygulamali yetkinlik gdsterebilme.

iletisimin disiplinler arasi zenginligine dayanarak ilgili alanlara iliskin genel ve giincel sorunlari tespit etmek ve ¢dziim igin
yontem belirleyebilme.

Disiplinler aras! bilgi birikimini iletisim ve Halkla iligkiler ve Tanitim alanina tasiyabilme ve bu gergevede sorunlari alanda
¢bzimleyebilme.

Alaniyla ilgili etik ve hukuk kurallarini bilme, 6ziimseme ve uygulayabilme.
Alanda gecerli bir yabanci dili kullanarak alan bilgisini derinlestirme ve gerekli diger uluslar arasi paydaslarla iletisim kurabilme.
Alaninin gerektirdigi dizeyde bilgisayar yazilimi ile birlikte bilisim ve iletisim teknolojilerini kullanabilme.

Bir 6rgiitsel yapi igin Halkla iliskiler, reklam ve pazarlama programi kampanyalari ve siireglerine hakim olabilir ve
hazirlayabilirler.

Arastirma yontemlerine hakim olarak iletisim alaninda haber, reklam, vb. metinleri gézimleyebilirler ve yaratici ve elestirel
metinler Uretebilirler.

Program ve Ogrenme Giktilari iligkisi 1:Cok Diisiik, 2:Diisiik, 3:Orta, 4:Yiiksek, 5:Cok Yiiksek
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