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Dersin Adi Pazarlama Ilkeleri

Ders Kodu iDT251 Ders Diizeyi Onlisans

AKTS Kredi 5 is Yikii 125 (Saat) Teori 2 Uygulama 0 Laboratuvar 0

Dersin Amaci Ogrencinin, igletmenin mevcut pazarlama anlayisini analiz ederek, pazarlama anlayisi belirleyebilmesini
amaglamaktadir

Ozet Igerigi Pazarlama anlayisinin gelisimine katki saglama, pazarlama gevresinin analizi, hedef pazar segimi, Griin
kararlari, fiyatlama stratejileri, pazarlama kanali

Staj Durum Yok

Ogretim Yéntemleri Anlatim (Takrir), Gosterip Yaptirma, Tartigma, Ornek Olay

Dersi Veren Ogretim Elemani(lari) Ogr. Gér. Emine KARAKUS BASLAR

Olgme ve Degerlendirme Araglar

Arag Adet Oran (%)
Ara Sinav (Vize) 1 40
Donem Sonu Sinavi (Final) 1 70

Ders Kitabi / Onerilen Kaynaklar
1  Pazarlama ilkeleri, ismet Mucuk

Hafta Haftalara Gore Ders Konulari

1 Teorik isletmenin mevcut pazarlama anlayisini analiz etmek isletme ve pazarin durumuna gére
pazarlama anlayisini belirlemek Kontrol edilemeyen degiskenleri belirlemek

2 Teorik Kontrol edilemeyen degdiskenleri belirlemek Kontrol edilebilen degiskenleri belirlemek

Teorik Kontrol edilebilen degiskenleri belilemek Pazar bélimlerini degerlendirmek

4 Teorik Pazar bolimlerini degerlendirmek Uygun bolimlerin hedef pazar olarak saptanmasina katki
saglamak

5 Teorik Uygun bélimlerin hedef pazar olarak saptanmasina katki saglamak Urliniin farklilagtiriimasina
yardimci olmak

6 Teorik Uriiniin farkhilagtirimasina yardimei olmak Uriiniin konumlandiriimasina yardimei olmak

7 Teorik Uriiniin konumlandiriimasina yardimei olmak Uriiniin yasam dénemlerini saptayarak tedbirler alma

8 Teorik Uriiniin yagam dénemlerini saptayarak tedbirler alma Fiyatin belirlenmesine yardimei olmak

9 Teorik Fiyatin belirlenmesine yardimci olmak Fiyatin uyarlanmasini saglamak

10 Teorik Fiyatin uyarlanmasini saglamak Fiyat degistirme stratejilerine dnerilerde bulunmak

11 Teorik Fiyat degistirme stratejilerine 6nerilerde bulunmak

12 Teorik Pazarlama kanallarini belirlemek

13 Teorik Pazarlama kanallarinin tasariminin yapiimasina katki saglamak

14 Teorik Kanal sistemleri icinden en uygun olaninin segimine katki saglamak

Dersin Ogrenme, Ogretme ve Degerlendirme Etkinlikleri Gergevesinde is Yiikii Hesabi (Ortalama Saat)

Etkinlik Adet On Hazirlk Etkinlik Slresi Toplam Is Yiiki

Kuramsal Ders 14 0 2 28

Odev 1 0 30 30

Okuma 1 0 36 36

Ara Sinav 1 10 2 12

Dénem Sonu Sinavi 1 15 4 19
Toplam ls Yiikii (Saat) 125

Yuvarla [Toplam s Yiikii (saat) / 25*] = AKTS Kredisi 5

*25 saatlik is ylikii 1 AKTS olarak kabul edilmektedir.

Dersin Ogrenme Ciktilari
1 lIsletmenin pazarlama anlayiginin geligimine katkida bulunmak

oo

Aydin Adnan Menderes Universitesi E-Universite Otomasyonu (izerinden alinmistir. Rapor tarihi: 29.03.2024 1/2



o O~ WN

Pazarlama ¢evresini analiz etmek

Pazari bolimleyerek hedef pazarin segimine katkida bulunmak
Uriin kararlarina yardimei olacak fikirler olugturmak

Fiyatlama stratejilerinin olusumuna katki saglamak

ilgili birimlere pazarlama kanallarina iliskin bilgi saglamak

Program Ciktilari (Dis Ticaret Programi)
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Ekonomi, ticaret hukuku, is ve sosyal givenlik hukuku, isletme, muhasebe ve dis ticarete iligkin temel kavramlari tanimlamak
Dis ticarette teslim ve 6deme sekillerini bilmek; dis ticaret islemlerinde kullanilan belgeleri dizenlemek

Ticari matematik islemlerini bilmek

Turk Banka-kambiyo mevzuatini kavramak, bu islemlerde kullanilan belgeleri hazirlamak, is yazismasi yapmak

Turkiye’de Gumruk mevzuatina vakif olmak, ilgili belgeleri dizenlemek ve gumrik islemlerini takip etmek

Tirk ihracat ithalat mevzuatini, lojistige iliskin temel kavramlari, uluslararasi tagima kurallarini bilmek ve zorunlu dékiimanlari
hazirlamak, e-ticaret islemlerini ylritmek

Dis ticaret iglemlerini bilgisayar ortaminda yapabilmek ve bir yabanci dili dig ticaret islemlerinde kullanabilmek
Dis ticaretin finansman yontemlerini kavramak ve analiz etmek, serbest bélgelerde dis ticaret islemlerini bilmek

Uluslararasi pazarlama stratejilerini bilmek, uluslararasi ticaret risklerini tanimak, uluslararasi parasal iligkileri ve sermaye
piyasalarini analiz etmek

Dis ticarette kalite ve standardizasyonun énemini kavramak, dis ticarette sigorta islemlerini ve vergi uygulamalarini bilmek
Dis ticaret ve kambiyo islemlerini muhasebelestirmek

Dunya ekonomisi ve Tirkiye ekonomisinde yasanan gelismeleri ve ekonomik krizleri anlamak, AB - Turkiye iligkilerini takip
edebilmek, uluslararasi ekonomik ve finansal organizasyonlari tanimak

Arastirma yapma yeterliligi kazanmak, meslek etigini kavramak, ticari yazisma yéntemlerini bilmek
Atatlirk ilke ve inkilaplarini bilmek
Tark dilinin kurallara uygun yazim ve konugsulmasini, edebi metinleri ve s6zl(i anlatim tirlerini bilmek

Program ve C')grenme Ciktilan iligkisi 1 :Cok Diislik, 2:Diislik, 3:Orta, 4:Yliksek, 5:Cok Yiiksek
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