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Dersin Adi Etkili Sunum Becerileri
Ders Kodu HiT183 Ders Diizeyi Onlisans
AKTS Kredi 2 is Yikii 50 (Saat) Teori 2 Uygulama 0 Laboratuvar 0

Dersin Amaci

iletisimde glizel konusma sanati (retorik) ve sunum olgularinin kapsaml sekilde tekrarlamak. Ogrencileri

etkili konumsa ve sunum konusunda bilinglendirmek.

Ozet icerigi Bu dersi alan dgrenciler Etkili Sunum ve Teknikleri kavramini tam olarak tanimlayabilecek. iletisim
kavrami ile Etkili Sunum ve Teknikleri arasinda baglant kurabilecek. iletisim ve Etkili Sunum konusunda
bilinclenerek kendini ifade edebilecek. Iletisim alanina hakim olarak kendi ciimleleri ile kavramlari etkili
sunum teknikleri kullanarak yorumlayabilecek. Gegmis ve glinimiiz sunum tekniklerinin, gorsel, yazili
basinda yer almalari konusunda bilgi sahibi olarak ayirt edici olabilecek, farkliliklari ve benzerlikleri tespit

edebilecek.
Staj Durum Yok
Ogretim Yéntemleri Anlatim (Takrir), Ornek Olay
Dersi Veren Ogretim Elemani(lari) Ogr. Gér. Elgin BASOL, Ogr. Gér. Mine GERGUN, Ogr. Gér. Nupel AZIZOGLU PALABIYIK

Olgme ve Degerlendirme Araglar

Arag Adet Oran (%)
Ara Sinav (Vize) 1 40
Donem Sonu Sinavi (Final) 1 70

Ders Kitabi / Onerilen Kaynaklar

L 2007.

Hafta Haftalara Gore Ders Konulari

1 Teorik Giris dersi

2 Teorik iletisim kavraminin irdelenmesi.

3 Teorik Etkili Sunumun tarihsel olarak kullaniminin éneminin belirlenmesi.
4 Teorik Sunum kaygisini anlama ve denetleme

5 Teorik iyi bir konugmaci olmak igin gerekli olan 6zelliklerin farkina varmak
6 Teorik Sunuma hazirhk

7 Teorik Sunum araglarinin kullanimi

8 Uygulama Ogrenci sunumlari

9 Uygulama Sunumlar

10 Teorik Sunumlarin degerlendiriimesi

11 Teorik ses galismalari

12 Teorik Tonlama galigmalari

13 Teorik Beden dili uygulamalari

14 Teorik Degerlendirme

Dersin Ogrenme, Ogretme ve Degerlendirme Etkinlikleri Gergevesinde is Yiikii Hesabi (Ortalama Saat)

Etkinlik Adet On Hazirlk Etkinlik Siresi
Kuramsal Ders 14 1 2
Ara Sinav 1 3 1
Dénem Sonu Sinavi 1 3 1

Toplam Is Yiikii (Saat)
Yuvarla [Toplam s Yiiki (saat) / 25*] = AKTS Kredisi
*25 saatlik is ylikii 1 AKTS olarak kabul edilmektedir.
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Aristoteles. Retorik, istanbul: Yapi Kredi Yainlari, 2008. -Peltekoglu, Filiz Balta. Halkla iliskiler Nedir, Istanbul:Beta Yayinlari,

Toplam Is Yiki
42
4
4
50
2
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Dersin Ogrenme Giktilari

iletisim, sanat ve kiiltiir basta olmak tizere alanlari ile ilgili (Halkla iliskiler ve Reklam) her tiirlii kavrami tanimlayabilecek ve
edindigi kuramsal bilgileri sektérdeki uygulamalarla iligkilendirebilecek.

Halkla iligkiler ve Reklamcilik alaninda basariyi yakalayabilmek igin gerekli kuramsal donanimi alacak ve alanla ilgili nitel ve
nicel yéntemleri 6grenerek yaraticiligini 6n plana ¢ikaracak tasarimlar yapabilecek.

1

iletisim, medya, kiiltiir ve sanat gibi konularin tarihsel sireg igindeki gelisimlerini anlayarak, kiltlrel, sosyal ve teknolojik
degisime bagli olarak alanlarindaki (Halkla lligkiler ve Reklam) ilgili degisimleri ve sonuglarini degerlendirebilecek.

Teknolojik, kiltiirel ve sosyal degisimleri izleyecek ve bunlari alanlarina (Halkla iliskiler ve Reklamcilik) uygulayabilecek.

Okudugu, algiladigi ve kavradigi konulari analiz edebilecek, anladigini yorumlayip elestirel yaklasimda bulunabilecek ve
gerekiyorsa degerlendirebilecek.

iletisime ve tasarima yonelik cagdas akademik ve profesyonel yaklagimlari benimseyerek galismalarina uyarlayabilecek.

Arastirma becerilerini gelistirerek farkli bilgi kaynaklari ve iletisim kanallarini bir araya getirerek yaratici bir reklam, halkla
iligkiler plani ve 6zgiin ¢ézimler Ureten iletisim stratejileri gelistirebilecek

Yoénetim ve liderlik becerilerini gelistirerek zamanini ve kaynaklarini etkin bir sekilde yonetebilecek

© 0o ~N o 0o b~ W

Halkla lligkiler ve Reklam alanlarinda yer alan reklam yazarligi, misteri temsilciligi, marka yéneticisi, iletisim stratejisti, iletisim
danismanligi gibi belirli uzmanlik alanlarinda detayli ve gerekli bilgiyi gelistirebilecek.

Program Ciktilari (Dis Ticaret Programi)
1 Ekonomi, ticaret hukuku, is ve sosyal glvenlik hukuku, isletme, muhasebe ve dis ticarete iligkin temel kavramlari tanimlamak.
Dis ticarette teslim ve 6deme sekillerini bilmek; dis ticaret islemlerinde kullanilan belgeleri dizenlemek.
Turk Banka-kambiyo mevzuatini kavramak, bu islemlerde kullanilan belgeleri hazirlamak, is yazismasi yapmak.
Turkiye'de Gumrik mevzuatina vakif olmak, ilgili belgeleri dizenlemek ve gumrik iglemlerini takip etmek.

Tirk ihracat ithalat mevzuatini, lojistige iliskin temel kavramlari, uluslararasi tasima kuralllarini bilmek ve zorunlu dékiimanlari
hazirlamak, e-ticaret iglemlerini ylritmek.

Dis ticaret islemlerini bilgisayar ortaminda yapabilmek ve bir yabanci dili dis ticaret islemlerinde kullanabilmek.
is giivenligi, isci saghgi, cevre koruma bilgisi ve kalite bilincine sahip olmak.
Dis ticaretin finansman ydnetmlerini kavramak ve analiz etmek, serbest bolegelerde dig ticaret islemlerini bilmek.
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Uluslararasi pazarlama stratejilerini bilmek, uluslararasi ticaret risklerini tanimak, uluslararasi parasal iligkileri ve sermaye
piyasalarini analiz etmek.

10 Dis ticarette kalite ve standardizayonun 6nemini kavramak, dis ticarette sigorta islemleirni ve vergi uygulamalarini bilmek.
11 Dig ticaret ve kambiyo islemlerini muhasebelestirmek.
12 Kariyer planlamasinin yéntem ve tekniklerini kullanmak ve karakter 6zelliklerinin meslek secimine etkilerini tartismak.

Program ve Ogrenme Giktilan lligkisi 1:Cok Diisiik, 2:Diisiik, 3:Orta, 4:Yiiksek, 5:Cok Yiiksek
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