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Tarnimsal Pazarlama

BTS222 Ders Diizeyi Onlisans

is Yikii 75 (Saat) Teori 2 Uygulama 0 Laboratuvar 0
Pazarlamanin temel ilkelerinin, kavramlarinin, sire¢ ve modellerinin aktariimasi

Pazarlama temel kavramlari, trin, fiyat, yer ve tutundurma faaliyetleri.

Ogrencilerin zorunlu stajlarini Adnan Menderes Universitesi Sultanhisar Meslek Yiiksekokulu égrenci staj
yonergesindeki kurallara gore belirtilen stirede (30 is giinli) ve 6zellikte tamamlamalari zorunludur.

Anlatim (Takrir), Tartisma, Bireysel Calisma

Dersi Veren Ogretim Elemani(lari) Ogr. Gér. Berna GUNDEN

Olgme ve Degerlendirme Araglari

Arag
Ara Sinav (Vize)

Dénem Sonu Sinavi (Final)

Adet Oran (%)
1 40
1 70

Ders Kitabi / Onerilen Kaynaklar

1 Ogretim Elemani Ders Notlari.

2 ismet Mucuk, Pazarlama Ilkeleri, istanbul: Tiirkmen Kitabevi,2008

3 Mehmet Karafakioglu, Pazarlama ilkeleri, istanbul: Literatiir Yayinlari

Hafta Haftalara Gore Ders Konulari

1 Teorik
2 Teorik
3 Teorik
4 Teorik
5 Teorik
6 Teorik
7 Teorik
8

9 Teorik
10 Teorik
11 Teorik
12 Teorik
13 Teorik
14 Teorik
15 Teorik
16 Donem Sonu Sinavi

(Final)

istek, ihtiyag, talep ve pazarlama kavramlar

Pazarlamanin gelisimi ve pazarlama yaklagimlari

Stratejik planlama, stratejik pazarlama planlamasi ve pazarlama stratejisi
Pazarlamanin gevresi

Pazarlama bilgi sistemi ve pazarlama aragtirmasi

Tuketici ve endustriyel pazarlar ve tiiketici davraniglari

Tuketici ve endustriyel pazarlar ve tiiketici davraniglar

Ara Sinav (Vize) Ara Sinav

Calisma haftasi

Pazar bolimlendirme

Hedef pazar segim stratejileri
Uriin kararlari

Fiyat kararlari

Tanitim kararlari

Calisma Haftasi

Yariyil Sonu Sinavi

Dersin Ogrenme, Ogretme ve Degerlendirme Etkinlikleri Gergevesinde is Yiikii Hesabi (Ortalama Saat)

Etkinlik

Kuramsal Ders
Odev

Ara Sinav

Dénem Sonu Sinavi

Adet On Hazirlk Etkinlik Siiresi Toplam Is Yiki
14 0 2 28
4 4 0 16
11 1 12
1 18 1 19
Toplam ls Yiikii (Saat) 75
Yuvarla [Toplam s Yiikii (saat) / 25*] = AKTS Kredisi 3

*25 saatlik is yiikii 1 AKTS olarak kabul edilmektedir.
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Dersin Ogrenme Giktilari

1
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Pazarlamanin temel kavramlarini kavramak ve pazarlamanin ¢evresini analiz etmek.
Pazarlama stratejisinin gelistiriimesine katki saglamak

Pazar bolimlendirmesi ve hedef pazar secim stratejilerini kavramak.

Hedef pazar segim stratejilerinin belirlenmesine katki saglamak

Uriin kararlarini kavramak

Fiyat kararlarini kavramak

Tanitim kararlarini kavramak

Dagitim kararlarini kavramak

Program Ciktilari (Mantarcilik Programi)

1
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Mantarin morfolojik, anatomik, sitolojik, fizyolojik ve biyokimyasal yapilari hakkinda bilgi sahibi olmak

Mantar yetistiriimesi icin toprak ve iklim kosullarinin 6nemini kavramak

Mantar turlerini tanima, siniflandirma ve kullanim alanlari hakkinda bilgi sahibi olmak

Mantarin yetigtiriciligi ve ¢ogaltilmasi hakkinda bilgi sahibi olmak

Mantarin hasadi ve muhafazasi hakkinda bilgi sahibi olmak

Mantar turlerinin 6nemli hastalik ve zararlilarini tanimak ve miicadelesi hakkinda bilgi donamina sahip olmak
Mantar urinlerinin pazarlama teknigi hakkinda yeterli bilgi ve beceriye sahip olmak

Mantar tesisinsin projelendirilmesi hakkinda bilgi sahibi olmak

Laboratuar teknigi konusunda bilgi sahibi olmak

Mantar isletmeciligi konusunda bilgi sahibi olmak

Program ve Ogrenme Giktilan iliskisi 1:Cok Diisiik, 2:Diisiik, 3:Orta, 4:Yiiksek, 5:Cok Yiiksek

PC3
PC5
PC7
PC10

OCc1 0c2 0Oc¢c3 0Oc4 0OCs5
4 4 4 4

5

5 5 5
4

5 5
5 5
4 4 4 4
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