AYDIN ADNAN MENDERES UNIVERSITESI
DERS BILGI FORMU

Dersin Adi Emlak Pazarlamasi

Ders Kodu EMY201 Ders Diizeyi Onlisans

AKTS Kredi 4 is Yikii 100 (Saat) Teori 2 Uygulama 1 Laboratuvar 0
Dersin Amaci Pazarlama stratejisi olusturma, stratejiyi yonetme ve bu ydnetim strecinin emlak sektériine uyarlanmasi

bilgi ve becerilerinin kazandiriimasi.

Ozet Igerigi Gayrimenkulde pazarlama, genel pazarlama yéntemleri, bolgede Pazar payini artirma ve elde tutma,
kisisel promosyon, pazarlama satis kariyer egitimi, reklam,basari stratejileri, kapanis islemleri

Staj Durum Yok
Ogretim Yéntemleri Anlatim (Takrir), Tartisma
Dersi Veren Ogretim Elemani(lari) Ogr. Gér. Baki ERDOGAN

Olgme ve Degerlendirme Araglar

Arag Adet Oran (%)
Ara Sinav (Vize) 1 40
Donem Sonu Sinavi (Final) 1 70

Ders Kitabi / Onerilen Kaynaklar
1 1)REMAX EGITiM SEMINERLERI, GILL OSTRANDER 2) ANGELO FREDERA ‘ Basaril Stratejiler 1,2,3,4
2 MEB, (2011) “Pazarlama ve Perekende ders notlar”, http://www.megep.meb.gov.tr/mte_program_modul_/moduller_pdf
3 Emlak Pazarlamasi, Nazife KUCUKASLAN
4 Pazarlama ilkeleri, Atatiirk Universitesi Acikdgretim Fakiiltesi Yayini

Hafta Haftalara Gore Ders Konulari

1 Teorik Emlak pazarlamasinda amag, emlak pazarlamasindan 6nce yapilmasi gereken arastirmalar ve
satilik emlak portféytni (listesini) olugturma

2 Teorik Portféy Olusturma Teknikleri(Evini satmak isteyen emlak sahibinden portfdy olusturma,
Sahibinden Satilik Yontemi ile Emlakini Satanlarla Gériserek Portféy Olusturma ve Kapi Kapi
Dolasarak Portfoy Olusturma)

3 Teorik Portfdy Olusturma Teknikleri(internetten Portféy Olusturma ve Diger Emlak Komisyonculari ile
Birlikte Portfoy Olusturma), Emlak Kayit Defteri

4 Teorik Uygulama faaliyeti, objektif testler ve uygulamali test

5 Teorik Satilik Emlaki pazarlamadan 6nce yapmaniz gereken 6ncelikli arastirmalar ve  Emlakta
Pazarlama ( Pazarlama Kavraminin Temel Unsurlari ve Pazarlama Y&netimi)

6 Teorik Emlakta Pazarlama (Pazarlama Cevresi Faktorleri, Misteri Pazari ve Musteri Davranislar ve
Musterinin Davranisini Etkileyen Belli Bagli Faktorler)

7 Teorik Emlakta Pazarlama (Msterinin Satin Alma Karar Davranigi ve Siireci, Pazar Bolimlendirmesi,
Internetten Pazarlama ve Kampanya Yapma)

8 Ara Sinav (Vize) Ara Sinavi

9 Teorik Genel Tekrar

10 Teorik Satilik Emlakta Reklam(Satilik Emlakta Reklam Tirleri)

11 Teorik Uygulama faaliyeti, objektif testler ve uygulamali test

12 Teorik Emlak Satimini Gergeklestirmek (Aliciyla Gérisme, Gezdirme Planinin Tasarlanmasi, Emlakin
Gosterilmesi, Anlagsma ve Satig)

13 Teorik Emlak Satimini Gergeklestirmek (Kesin Odeme, Tapu islemlerini Gergeklestirmek ve Tapu Devri
Saglandiginda Firmanin Pazarlama Hizmeti)

14 Teorik Uygulama faaliyeti, objektif testler ve uygulamali test

15 Teorik Uygulama faaliyeti, objektif testler ve uygulamali test

16 Donem Sonu Sinavi final sinavi

(Final)

Dersin Ogrenme, Ogretme ve Degerlendirme Etkinlikleri Gergevesinde is Yiikii Hesabi (Ortalama Saat)
Etkinlik Adet On Hazirlik Etkinlik Siiresi Toplam Is Yiki
Kuramsal Ders 2 0 14 28
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Uygulamali Ders 1 10 14 24
Dénem Odevi 1 25 25
Ara Sinav 1 7 1 8
Dénem Sonu Sinavi 1 14 1 15
Toplam Is Yiiki (Saat) 100
Yuvarla [Toplam is Yiikii (saat) / 25*] = AKTS Kredisi 4

*25 saatlik is ylikii 1 AKTS olarak kabul edilmektedir.

Dersin Ogrenme Giktilari

1 Pazarlama fonksiyonlari
Yeni ekonomide pazarlama
Kisisel promosyon
Reklam
Satis kariyer egitimi

o O~ W N

Dersin amaci dogrultusundaki bilgi ve becerilerin kazandiriimasi

Program Ciktilari (Emlak Yénetimi Programi)
1 Tanimlanmis bir hedef dogrultusunda bir sireci ¢éziimleme ve tasarlama becerisi saglayabilirler.

2 Verilerin gbzimlenmesi, deney yapma ve tasarlama, sonuglari yorumlama becerisi kazanabilirler.
3 Disiplin igi ve disiplinler arasi takim galismasi yapabilme becerisi kazanabilirler.
4  Bagimsiz davranma, inisiyatif kullanma ve yaraticilik becerisi kazanabilirler.

5 Yasam boyu 6grenme davranisini kazanabilirler.

6  S0zlu ve yazili iletisim becerileri gOsterebilirler.

7  Mesleki ve etik sorumluluk anlayigi gosterebilirler.

8 Ulusal ve uluslar arasi gagdas sorunlar hakkinda bilgi sahibi olabilirler.

9 Kalite konularinda bilgi sahibi olabilirler.

10 Kuresel ve toplumsal ¢ercevede kapsamli bir egitime sahip olabilirler.

11 Mesleki yasal mevzuaati anlayabilme ve uygulama becerisi kazanabilirler.

12  Sektoérel sorunlar hakkinda bilgi sahibi olabilme becerisi kazanabilirler.

13 Mesleki 6zgiven becerisi kazanabilirler.

Program ve Ogrenme Giktilan lligkisi 1:Cok Diisiik, 2:Diisiik, 3:Orta, 4:Yiiksek, 5:Cok Yiiksek
OC1 0G2 OC3 0¢4 OGC5 0OC6
PC1 3 2 3 5
PC2
PC3
PC4
PC5
PC6
PC7
PC8
PC9
PC10
PC11
PC12
PC13
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