
Ders Bilgi Formu

Dersin Adı Ticaret Hukuku

Ders Kodu İY106 Ders Düzeyi Önlisans
AKTS Kredi 3 İş Yükü 75 (Saat) Teori 2 Uygulama 0 Laboratuvar 0

Dersin Amacı Ticaret Hukuku, ticari faaliyetleri konu alan bir hukuk dalıdır. Ticari faaliyetlerle ilgili olarak üretimle 
tüketim arasındaki sürece konu olurken, diğer yandan da üretimin ve tüketimin kendisini de konu alır. Bu 
dersteki amaç ticaret hukuk alanındaki öğrencilere eğitim yaptırmak, bu yolda onların bilgi ve becerilerini 
arttırmaktır.

Özet İçeriği Ticaret Hukuku dersi başlığı altında özellikle Ticari İşletme Hukuku, Şirketler Hukuku ve Kıymetli Evrak 
Hukuku ele alınmaktadır.

Staj Durum Yok

Öğretim Yöntemleri Anlatım (Takrir), Tartışma
Dersi Veren Öğretim Elemanı(ları) Öğr. Gör. Baki ERDOĞAN

Ölçme ve Değerlendirme Araçları
Araç Adet Oran (%)

Ara Sınav (Vize) 1 40

Dönem Sonu Sınavı (Final) 1 70

Ders Kitabı / Önerilen Kaynaklar
1 Yanlı Veliye,Bahtiyar Mehmet

Hafta Haftalara Göre Ders Konuları
1 Teorik Ticaret hukukuna giriş
2 Teorik Ticari iş ve Ticari işletme
3 Teorik Ticari işletmenin devri
4 Teorik Tacir

5 Teorik Tacir sıfatının hüküm ve sonuçları
6 Teorik Ticaret ünvanı
7 Teorik Ticaret sicili

8 Teorik ara sınav
9 Teorik Genel Tekrar

10 Teorik İşletme adı
11 Teorik Ortaklıklar hakkında genel bilği
12 Teorik Ticari şirketlerin genel hükümleri
13 Teorik Limited ve Komandit Şirket;kuruluşu, işleyişi ve sona ermesi
14 Teorik Kıymetli Evrak Hukuku; özellikleri, devri,türleri ve poliçe Anonim Şirket; kuruluşu, işleyişi, sona 

ermesi

15 Teorik Kambiyo senetleri

16 Dönem Sonu Sınavı 
(Final) Final sınav

Dersin Öğrenme, Öğretme ve Değerlendirme Etkinlikleri Çerçevesinde İş Yükü Hesabı (Ortalama Saat)
Etkinlik Adet Ön Hazırlık Etkinlik Süresi Toplam İş Yükü
Kuramsal Ders 14 1 2 42

Ödev 1 0 9 9

Ara Sınav 1 7 1 8

Dönem Sonu Sınavı 1 14 2 16

Toplam İş Yükü (Saat) 75

Yuvarla [Toplam İş Yükü (saat) / 25*] = AKTS Kredisi 3

*25 saatlik iş yükü 1 AKTS olarak kabul edilmektedir.
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DERS BİLGİ FORMU
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Ders Bilgi Formu

Program Çıktıları (Emlak Yönetimi Programı)
1 Tanımlanmış bir hedef doğrultusunda bir süreci çözümleme ve tasarlama becerisi sağlayabilirler.
2 Verilerin çözümlenmesi, deney yapma ve tasarlama, sonuçları yorumlama becerisi kazanabilirler.
3 Disiplin içi ve disiplinler arası takım çalışması yapabilme becerisi kazanabilirler.
4 Bağımsız davranma, inisiyatif kullanma ve yaratıcılık becerisi kazanabilirler.
5 Yaşam boyu öğrenme davranışını kazanabilirler.
6 Sözlü ve yazılı iletişim becerileri gösterebilirler.
7 Mesleki ve etik sorumluluk anlayışı gösterebilirler.
8 Ulusal ve uluslar arası çağdaş sorunlar hakkında bilgi sahibi olabilirler.
9 Kalite konularında bilgi sahibi olabilirler.
10 Küresel ve toplumsal çerçevede kapsamlı bir eğitime sahip olabilirler.
11 Mesleki yasal mevzuaatı anlayabilme ve uygulama becerisi kazanabilirler.
12 Sektörel sorunlar hakkında bilgi sahibi olabilme becerisi kazanabilirler.
13 Mesleki özgüven becerisi kazanabilirler.

Dersin Öğrenme Çıktıları
1 Ticaret hukuku temel kavramlarını anlama, anlatma ve kullanma

2

Ticari işletme kurma gereklerini kavrama, firma düzeyinde analiz etme ve tasarlama. Ticari işi kavramını anlama, ticari yargı 
yollarını kavrama ve uygulama. Tacir kavramını kavrama ve uygulama ile pekiştirme, tacir olmanın hukuki boyutlarını kavrama. 
Ticaret sicili ve ticaret unvanının işlev ve önemini kavrama. Ticari markalara ve haksız rekabete ilişkin hukuki düzenlemeleri 
kavrama ve bunlara ilişkin uygulamaları örnekler yoluyla pekiştirme.

3
Ticari defterlerin tutulma yöntemleri ve hukuki boyutlarıyla, cari hesap sözleşmesinin özelliklerini kavrama. Ticari temsilci, ticari 
vekil ve seyyar tüccar memurunun görev ve yetkilerini ve uygulamada karşılaşılan şekillerini algılama. Acente, ticaret işleri 
tellalı ve alım satım komisyoncusunun ticaret hayatındaki yeri ve önemini uygulamadan örneklerle kavrama

4 Ticaret hukukuna dair öğrendiği bilgileri, ticaret hayatındaki uygulamalarla ilişkilendirebilme

5 Acente, ticaret işleri tellalı ve alım satım komisyoncusunun ticaret hayatındaki yeri ve önemini uygulamadan örneklerle 
kavrama

ÖÇ1 ÖÇ2 ÖÇ3 ÖÇ4 ÖÇ5
PÇ1 2 3 2 3 2

PÇ2 3 3 3 3 4

PÇ3 2 2 2 2 3

PÇ4 2 3 3 3 4

PÇ5 4 4 4 4 3

PÇ6 3 3 3 3 2

PÇ7 4 4 4 4 3

PÇ8 3 3 3 3 2

PÇ9 2 4 3 2 3

PÇ10 3 3 2 3 4

PÇ11 2 4 3 2 3

PÇ12 4 3 2 4 2

PÇ13 3 4 3 3 3

Program ve Öğrenme Çıktıları İlişkisi 1:Çok Düşük, 2:Düşük, 3:Orta, 4:Yüksek, 5:Çok Yüksek
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