
Ders Bilgi Formu

Dersin Adı Pazarlama Yönetimi
Ders Kodu BYY214 Ders Düzeyi Önlisans
AKTS Kredi 2 İş Yükü 50 (Saat) Teori 2 Uygulama 0 Laboratuvar 0

Dersin Amacı İşletme fonksiyonları içerisinde önemi daha da artan pazarlama özellikle rekabet avantajı elde etmede 
işletmeler için stratejik bir öneme sahiptir. Bu çerçevede bu dersin amacı Pazar başarısı elde etmek 
amacıyla uygulanabilecek pazarlama faaliyetlerinin yönetim perspektifinden nasıl değerlendirileceğini 
öğrencilere aktarmaktır.

Özet İçeriği Yönetim perspektifi ile pazarlama karması elemanları ile ilgili kararların nasıl alınacağı, stratejik düşünme 
çerçevesinde pazarda uygulanabilecek spesifik pazarlama ile ilişkili politikalar ve kararların 
özelliklerinden oluşmaktadır.

Staj Durum Yok

Öğretim Yöntemleri Anlatım (Takrir), Tartışma, Bireysel Çalışma
Dersi Veren Öğretim Elemanı(ları)

Ölçme ve Değerlendirme Araçları
Araç Adet Oran (%)

Ara Sınav (Vize) 1 40

Dönem Sonu Sınavı (Final) 1 60

Ders Kitabı / Önerilen Kaynaklar
1 Pazarlama Yönetimi, Tuncer Tokol, Nobel Yayınevi.

Hafta Haftalara Göre Ders Konuları
1 Teorik Pazarlamanın Tarihi ve Pazarlama Anlayışları
2 Teorik Pazarlama Yönetimi ve Stratejik Düşünme
3 Teorik Pazarlama Yönetiminde Karar Alma
4 Teorik Pazarlama bilgi sistemi ve Bilgi Kaynakları
5 Teorik Pazar Analizi

6 Teorik Konumlandırma Politikaları
7 Teorik Ürün Yönetimi
8 Ara Sınav (Vize) Ara sınav
9 Teorik Marka Yönetimi
10 Teorik Fiyatlandırma Politikaları
11 Teorik Tutundurma Politikaları
12 Teorik Dağıtım Politikaları ve Kararları
13 Teorik Pazarlama Organizasyonu ve Kararları
14 Teorik İşletmeler Arası (B to B) Pazarlama
15 Dönem Sonu Sınavı 

(Final) Yarıyıl sonu sınavı

Dersin Öğrenme, Öğretme ve Değerlendirme Etkinlikleri Çerçevesinde İş Yükü Hesabı (Ortalama Saat)
Etkinlik Adet Ön Hazırlık Etkinlik Süresi Toplam İş Yükü
Kuramsal Ders 14 0 2 28

Ödev 5 0 2 10

Ara Sınav 1 5 1 6

Dönem Sonu Sınavı 1 5 1 6

Toplam İş Yükü (Saat) 50

Yuvarla [Toplam İş Yükü (saat) / 25*] = AKTS Kredisi 2

*25 saatlik iş yükü 1 AKTS olarak kabul edilmektedir.
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Ders Bilgi Formu

Program Çıktıları (Alternatif Enerji Kaynakları Teknolojisi Programı)
1 Temel fen bilimleri ve teknoloji hakkında bilgi sahibi olmak.
2 Temel enerji ve alternatif enerji kaynakları hakkında bilgi sahibi olmak.
3 Temel elektrik ve elektronik kanunları hakkında bilgi sahibi olmak.
4 Enerji tesislerinin kurulumu ve işletmesi hakkında bilgi sahibi olmak.
5 Atıkların geri dönüşümü ve enerji eldesinde kullanım yöntemlerinin öğrenilmesi.
6 Enerji üretim ve projelendirme alanında tecrübe sahibi olmak.

Dersin Öğrenme Çıktıları
1 Pazarlamanın temelini teşkil eden kavram ve olguları tanımlar ve örnekler verir.

2 Pazar çevresi kavramını açıklar, pazar çevresini oluşturan unsurları analiz eder ve pazarlama yönetimi açısından çıkarımlarını 
belirler. 

3 Tüketici davranışlarının sebeplerini anlatır, yorumlar ve pazarlama programlarını oluşturur. 
4 Pazarlama Yönetimi kavramını bilir.
5 Pazarlama karması elemanlarını bilir.

ÖÇ1 ÖÇ2 ÖÇ3 ÖÇ4 ÖÇ5
PÇ1 3 3 3 3 3

PÇ2 3 3 3 3 3

PÇ3 2 2 2 2 2

PÇ4 2 2 2 2 2

PÇ5 2 2 2 2 2

PÇ6 2 2 2 2 2

Program ve Öğrenme Çıktıları İlişkisi 1:Çok Düşük, 2:Düşük, 3:Orta, 4:Yüksek, 5:Çok Yüksek
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