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Dersin Adi Pazarlama lletisimi (medya iletisimi)

Ders Kodu AGE431 Ders Duzeyi Lisans

AKTS Kredi 3 is Yikii 75 (Saat) Teori 2 Uygulama 0 Laboratuvar 0

Dersin Amaci isletmelerin ve markalarin tiiketicileriyle kurduklari iletisimde gerekli olabilecek faktérler iizerinde
durmaktir.

Ozet icerigi iletisimin reklam, halkla iligkiler, kigisel satig gibi pazarlama faaliyetlerindeki yeri hakkinda bilgi
verilecektir.

Staj Durum Yok

Ogretim Yoéntemleri Anlatim (Takrir), Tartisma, Bireysel Calisma

Dersi Veren Ogretim Elemani(lari)

Olgme ve Degerlendirme Araglari

Arag Adet Oran (%)
Ara Sinav (Vize) 1 40
Donem Sonu Sinavi (Final) 1 70

Ders Kitabi / Onerilen Kaynaklar
1 . J.Varey, Richard. (2002), Marketing Communication: Principles and Practice.
2 Bozkurt, izzet. (2000), Butiinlesik Pazarlama iletisimi. MediaCat: Ankara
3 Odabasl, Yavuz ve Mine Oyman (2006). Pazarlama lletisimi Y&netimi. MediaCat:Ankara
4 Ercis, Mehmet Serdar (2011). Pazarlama lletisimi Kavramlari. Nobel Yayin Dagitim. Ankara.
5 Uniisan, Cagatay ve Mete Sezgin (2005). Turizmde Strateji Eksenli Pazarlama iletisimi. NKM Yayinlari, Konya.

Hafta Haftalara Gore Ders Konulari

1 Teorik Bilgilendirme (Dersin amaci, kapsami, yontem, kaynaklar ve haftalik ders planinin agiklanmasi)
2 Teorik Pazarlamayla ilgili temel kavramlar

3 Teorik Pazarlama Karmasi

4 Teorik Pazarlama iletisiminin Temel ilkeleri

5 Teorik Biitiinlesik Pazarlama Iletisimi: Tanimi, Kapsami ve Gelisimi
6 Teorik Reklam ve Halkla iliskiler

7 Teorik Satis Gelistirme ve Kigisel Satis

8 Teorik Tutundurma

9 Teorik Yari yil sinavi

10 Teorik Pazarlama Karmasi elemanlarinin iletisim boyutlar

11 Teorik Biitiinlesik Pazarlama Iletisimi Modelleri |

12 Teorik Biitiinlesik Pazarlama Iletisimi Modelleri Il

13 Teorik Bitiinlesik Pazarlama iletisimi Yénetimi

14 Teorik Yeni Medya

15 Teorik Agizdan agiza pazarlama

16 Teorik Y1l sonu sinavi

Dersin Ogrenme, Ogretme ve Degerlendirme Etkinlikleri Cergevesinde is Yiikii Hesabi (Ortalama Saat)

Etkinlik Adet On Hazirhk Etkinlik Stresi Toplam g YUk
Kuramsal Ders 14 1 3 56
Ara Sinav 1 7 1 8
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Doénem Sonu Sinavi 1 10 1 11

Toplam Is Yiiki (Saat) 75
Yuvarla [Toplam is Yiiki (saat) / 25*] = AKTS Kredisi 3

*25 saatlik is yiikii 1 AKTS olarak kabul edilmektedir.

Dersin Ogrenme Giktilari
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Pazarlamanin kapsamini ve konusunu anlatabilme

Pazarlama iletisimimi gelisim sirecini kavrayabilme

Pazarlama iletisimi uygulamalarinin neden ve nasil butlnlestirilebilecegini kavrayabilme

Butunlesik pazarlama iletisimini aciklayabilme

Reklam, halkla iligkiler, satis tutundurma, kisisel satig, agizdan agiza iletisim gibi yéntemleri karsilastirabilme
Yeni medyanin bitiinlesik pazarlama iletisimi stirecindeki roltiini kavrayabilme

Butunlesik pazarlama iletisimi modellerini kavrayabilme

Butunlesik pazarlama iletisimi yonetim sirecini kavrayabilme

Program Giktilari (Konaklama isletmeciligi Programi)
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Bilimsel ve mesleki etik dederlere sahip olmak.

Analitik ve elestirel distince yetenegi kazanmak

Yasam boyu yeni bilgi ve beceriler kazanma gerekliligi bilincine sahip olmak
Turizm sektoru ile ilgili temel kavramlari bilmek.

Turizm ile dogal, kiltlirel ve sosyal gevre iligkileri bilincine sahip olmak.

Alaninda giincel konular ve yapilan arastirmalari takip edebilecek ve iletisim kurabilecek diizeyde yabanci dil bilgine sahip
olmak.

ikinci bir yabanci dili orta diizeyde kullanabilmek.

Ekip calismasi yapma becerisine sahip olmak.

Alaninda bilisim teknolojilerini iyi dizeyde kullanabilme becerisine sahip olmak.

Alaninda ydnetsel bilgi birikimi ve beceriye sahip olmak.

Turizm endustrisinin gerektirdidi insan iligkileri ve davranislari konusunda yetkin olmak.

Alaninda trendleri takip edebilmek.

Konaklama isletmeciligi alaninda girisimcilik ve isletme kurulus islemleri konularina hakim olmak.

Meslegdinin gerektirdigi konularda bilgi ve beceri sahibi olmak.

Konaklama isletmelerinde kullanilan PC donanim ve ekipman hakkinda bilgi sahibi olmak ve kullanabilmek.
Konaklama igletmelerinde sorunlari saptama, ¢ézimune yonelik kararlar alma ve uygulama becerisine sahip olmak.

Program ve Ogrenme Giktilari iligkisi 1:Cok Diisiik, 2:Diisiik, 3:Orta, 4:Yiiksek, 5:Cok Yiiksek

PC1 2 2 2 2 2 2 2 2
PC2 5 5 5 5 5 5 5 5
PC3 5 5 5 5 5 5 5 5
PC4 2 2 2 2 2 2 2 2
PC5 2 2 2 2 2 2 2 2
PC6 2 2 2 2 2 2 2 2
PC7 1 1 1 1 1 1 1 1
PC8 3 3 3 3 3 3 3 3
PC9 1 1 1 1 1 1 1 1
PC10 5 5 5 5 5 5 5 5
PC11 5 5 5 5 5 5 5 5
PC12 5 5 5 5 5 5 5 5
PC13 2 2 2 2 2 2 2 2
PC14 4 4 4 4 4 4 4 4
PC15 1 1 1 1 1 1 1 1
PC16 4 4 4 4 4 4 4 4
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