AYDIN ADNAN MENDERES UNIVERSITESI
DERS BILGI FORMU

Dersin Adi Dogrudan Pazarlama

Ders Kodu PRL151 Ders Diizeyi Onlisans

AKTS Kredi 2 is Yikii 50 (Saat) Teori 1 Uygulama 1 Laboratuvar 0
Dersin Amaci Dogrudan pazarlama kavrami, gelisimi ve uygulama teknikleri konusunda égrencileri bilgilendirmektir.
Ozet Igerigi Pazarlama surecinde dogrudan pazarlamanin yerini ve islevini kavrayabilmek.

Staj Durum Yok

Ogretim Ydéntemleri Anlatim (Takrir)

Dersi Veren Ogretim Elemani(lari)

Olgme ve Degerlendirme Araglar

Arag Adet Oran (%)
Ara Sinav (Vize) 1 40
Ddnem Sonu Sinavi (Final) 1 70

Ders Kitabi / Onerilen Kaynaklar
1 Pirnar ige (2006) Dogrudan Pazarlama, Seckin Yayincilik.

Hafta Haftalara Gore Ders Konulari

1 Teorik Dogrudan Pazarlama Kavrami ve Geligimi

On Hazirlik Pirnar ige (2006) Dogrudan Pazarlama, Seckin Yayincilik.
2 Teorik Dogrudan Pazarlama ve veri tabanli pazarlama

On Hazirhk Pirnar ige (2006) Dogrudan Pazarlama, Seckin Yayincilik.
3 Teorik Dogrudan pazarlama teknikleri

On Hazirlik _

Pirnar Ige (2006) Dogrudan Pazarlama, Seckin Yayincilik.

4 Teorik Dogrudan postalama

On Hazirlik Pirnar ige (2006) Dogrudan Pazarlama, Segkin Yayincilik.
5 Teorik Dogrudan pazarlamada tv reklamlari

On Hazirlik Pirnar ige (2006) Dogrudan Pazarlama, Seckin Yayincilik.
6 Teorik Katalogla pazarlama

On Hazirlik Pirnar ige (2006) Dogrudan Pazarlama, Segkin Yayincilik.
7 Teorik Telefonla pazarlama

On Hazirlik Pirnar ige (2006) Dogrudan Pazarlama, Segkin Yayincilik.
8 Teorik Otomatik satis makineleri ve kiosklar

On Hazirlik Pirnar ige (2006) Dogrudan Pazarlama, Seckin Yayincilik.
9 Ara Sinav (Vize) Vize
10 Teorik Dogrudan satis

On Hazirlik Pirnar ige (2006) Dogrudan Pazarlama, Seckin Yayincilik.
11 Teorik Dogrudan pazarlama ve musteri sadakati saglama

On Hazirlik Pirnar ige (2006) Dogrudan Pazarlama, Seckin Yayincilik.
12 Teorik Dogrudan pazarlama etkinliklerinin degerlendirilmesi

On Hazirlik Pirnar ige (2006) Dogrudan Pazarlama, Segkin Yayincilik.
13 Teorik Ornek olaylar

On Hazirlk Pirnar ige (2006) Dogrudan Pazarlama, Seckin Yayincilik.
14 Teorik Ornek olaylar

On Hazirlik Pirnar ige (2006) Dogrudan Pazarlama, Segkin Yayincilik.
15 Donem S_onu Sinavi Final

(Final)
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Dersin Ogrenme, Ogretme ve Degerlendirme Etkinlikleri Gergevesinde is Yiikii Hesabi (Ortalama Saat)

Etkinlik Adet On Hazirlk Etkinlik Suresi
Kuramsal Ders 14 1 1
Ara Sinav 1 10 1
Donem Sonu Sinavi 1 10 1

Toplam Is Yiikii (Saat)
Yuvarla [Toplam s Yiiki (saat) / 25*] = AKTS Kredisi
*25 saatlik is ylikii 1 AKTS olarak kabul edilmektedir.

Dersin Ogrenme Giktilari
1 Dogrudan pazarlama tekniklerini belirleyebilme ve olusturabilme
2 Dogrudan pazarlama araclarini agiklayabilme
3 Dogrudan pazarlamada stratejik planlama yapabilme
4 Dogrudan pazarlama ile geleneksel pazarlama yontemleri arasindaki farki ayrigtirabilme
5 Dinyadaki dogrudan pazarlama uygulamalari hakkinda bilgi sahibi olma
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Toplam Is Yiki
28
11
11
50
2

212



