
Ders Bilgi Formu

Dersin Adı Küresel Pazarlama
Ders Kodu ISLE401 Ders Düzeyi Lisans

AKTS Kredi 5 İş Yükü 125 (Saat) Teori 3 Uygulama 0 Laboratuvar 0

Dersin Amacı Bu dersin amacı; uluslararası pazarlamanın önemini açıklamak ve dış Pazar koşulları hakkında bilgiler
vermektir.

Özet İçeriği Küresel pazarlama kavramı, Küresel ekonomik ilişkilerin temel konuları, Küresel mal hareketi, Firmaları
küresel pazarlara yönelten nedenler, Küreselleşme olgusu ve pazarlamaya etkileri, Firmaların
küreselleşme süreci, Küresel pazarlamada mikro çevre faktörler, Küresel pazarlamada makro çevre
faktörleri, Küresel pazarlama stratejileri: pazar bölümleme ve hedefleme, küresel pazarlamada
konumlandırma, küresel pazarlama karması, ürün ve marka kararları, fiyatlandırma kararları, dağıtım
kanalları ve fiziksel dağıtım kararları, pazarlama iletişimi kararları.

Staj Durum Yok

Öğretim Yöntemleri Anlatım (Takrir), Tartışma
Dersi Veren Öğretim Elemanı(ları)

Ölçme ve Değerlendirme Araçları
Araç Adet Oran (%)

Ara Sınav (Vize) 1 40

Dönem Sonu Sınavı (Final) 1 70

Ders Kitabı / Önerilen Kaynaklar
1 ALTINBAŞAK, İpek; Akyol, Ayşe; Alkibay, Sanem; vd., Küresel Pazarlama Yönetimi, Beta Yayın, İstanbul, 2008

Hafta Haftalara Göre Ders Konuları
1 Teorik Uluslararası Pazarlama Kavramı ve Uluslararasılaşma Sürec
2 Teorik Çok Uluslu İşletmeler
3 Teorik Uluslararası Pazarlamayı Etkileyen Çevresel Faktörler
4 Teorik Uluslararası Pazarlama Planlaması
5 Teorik Uluslararası Pazarlama Araştırması
6 Teorik Uluslararası Pazarlamada Pazar Bölümlendirmesi ve Hedef Pazar seçimi
7 Teorik Uluslararası Pazarlara Giriş Stratejiler
8 Ara Sınav (Vize) Ara Sınavlar
9 Teorik Uluslararası Pazarlamada Mamul Politikası
10 Teorik Uluslararası Pazarlamada Fiyatlandırma
11 Teorik Uluslararası Pazarlamada Dağıtım Kararları
12 Teorik Uluslararası Pazarlamada Tutundurma Faaliyetleri

13 Teorik Uluslararası Pazarlama Organizasyonu ve Kontrolü
14 Teorik Öğrenci Sunumları

15 Teorik Yarıyıl Sonu Sınavına Yönelik Tartışma, Problem Çözme

16 Teorik Yarıyıl Sonu Sınavları

Dersin Öğrenme, Öğretme ve Değerlendirme Etkinlikleri Çerçevesinde İş Yükü Hesabı (Ortalama Saat)
Etkinlik Adet Ön Hazırlık Etkinlik Süresi Toplam İş Yükü
Kuramsal Ders 14 2 3 70

Bireysel Çalışma 7 2 2 28

Ara Sınav 1 10 1 11
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Dönem Sonu Sınavı 1 15 1 16

Toplam İş Yükü (Saat) 125

Yuvarla [Toplam İş Yükü (saat) / 25*] = AKTS Kredisi 5

*25 saatlik iş yükü 1 AKTS olarak kabul edilmektedir.

Program Çıktıları (İşletme Programı)
1 İşletme temel fonksiyonları ve kavramlarını bilmek
2 İşletme alanında edindiği bilgileri çalışma hayatında nasıl uygulayacağını bilmek 
3 Uzmanlık alanında gereksinim duyulan bilgiye nasıl ve ne şekilde ulaşılacağını bilmek 
4 İktisat, pazarlama, hukuk, finans ve muhasebe gibi alanlarda yeterli bir alt yapı oluşturabilmek.
5 Uluslararası piyasaları takip etmek ve gelişmeleri programda edindiği bilgilerle yorumlayabilmek
6 Çevreyle etkin bir şekilde iletişim kurabilmek
7 Ekip çalışması yapabiliyor olmak
8 Alanında kullanılan bilgisayar yazılımlarını ve iletişim teknolojilerini etkin şekilde kullanmak
9 İşletmecilikle ilgili olası sorunları tanımak ve çözebilmek  

Dersin Öğrenme Çıktıları
1 Uluslararası pazarlamayı ve yarattığı etkileri irdeler,
2 İşletmelerin uluslararasılaşma süreci hakkında bilgi edinir
3 Uluslararası pazarlardaki çevresel faktörleri analiz eder,
4 Dış pazarlara yönelik araştırma yöntemleri hakkında bilgi sahibi olur,

ÖÇ1 ÖÇ2 ÖÇ3 ÖÇ4
PÇ1 4 4 4 3

PÇ2 5 5 5 4

PÇ3 4 4 4 5

PÇ4 5 5 5 4

PÇ5 4 4 4 3

PÇ6 5 5 5 5

PÇ7 4 4 4 4

PÇ8 5 5 5 5

PÇ9 5 5 5 5

Program ve Öğrenme Çıktıları İlişkisi 1:Çok Düşük, 2:Düşük, 3:Orta, 4:Yüksek, 5:Çok Yüksek
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